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Der Spezialist (SJ) 
 

Erkennungsmerkmale  
• Jene Teilnehmer, die Sie auf Tippfehler in Ihren Unterlagen 

aufmerksam machen. N-Teilnehmer (z.B. Charismatiker) regt diese 

Spitzfindigkeit auf: „Bringt uns das vielleicht weiter?!“ 

• Sie nehmen andere Teilnehmer wortwörtlich: „Aber vorhin haben Sie 

doch noch was ganz anderes gesagt!“ – „So haben Sie das eben 

nicht formuliert!“ 

• Manchmal vergleichen sie viertelstündlich den Seminarfahrplan mit 

dem Seminarverlauf und kommentieren das laut oder leise: „Wir 

hängen in der Zeit hinterher!“ – „… und wir liegen sogar gut im Plan!“ 

• Sie sind meist zu den vereinbarten Zeiten als erster im Seminarraum. 

• Sie achten auf Kleinigkeiten wie: „Könntest du die Stifte wieder unters 

Flipchart legen, wenn du fertig bist? Auf dem Boden stören sie nur.“ 

• Sie hassen Grundsatzdiskussionen. 

• Vor allem bei Äusserungen von anderen Teilnehmern werfen sie 

gerne ein: „Könnten wir zurück zum Thema kommen?“ 

• Sie sind bei Übungen aller Art sehr schnell fertig, anstatt (wie die NJ) 

zunächst lange Grundsatzdiskussionen zu führen. Es sei denn, der SJ 

verstrickt sich im Perfektionismus… 

• Auf die bedarfsweise eingestreuten Auflockerungsübungen reagieren 

sie meist allergisch, „Was soll das denn jetzt?“ und vermutet dahinter 

sofort Zeitschinderei. 
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